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Description générale

Description de l'activité recherchée

Entreprise d'édition de logiciels B2B ou de services dans le domaine de l'informatique pour les entreprises, offrant des produits de 
niche, à développer par différentiation des offres de produits / services.

Localisation : Marseille.

Acquisition majoritaire.

Raison de l'acquisition

Manager avec 20 ans d'expérience en gestion de compte / vente de logiciels / gestion de projets internationaux dans les 
domaines du CRM, ERP et al.

Connaissance approfondie du secteur pharmaceutique.

Récemment installée à Marseille, le repreneur cherche une entreprise innovante avec un potentiel de développement.

Type de société recherchée

Societé in bonis

Société recherchée

Taille de la structure recherchée

Nb de collaborateurs 4

Chiffre d'affaires 1 000 k€

 

Localisation(s) souhaitée(s)

Bouches du Rhône

Infos sur l'acquéreur

Informations sur le repreneur

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


Age du repreneur 54 ans

Montant de son apport personnel 500 k€

 

Formation

- CRA - formation à la reprise d'entreprise - Nov. 2016.

- IRCE - reprendre une entreprise - Mai - Juin 2017.

- MBA.

- Master in International Development.
 

Parcours professionnel

- 3 ans de Marketing dans l'équipement automobile.

- 10 ans de conseil en management (Capgemini).

- 6 ans de gestion grand comptes internationaux dans le domaine du CRM pour les entreprises pharmaceutiques.

- Formateur au CNAM et à l'Université Capgemini.

- Langue maternelle : italien.

- Français, anglais, russe courants. Allemand, espagnol, bulgare scolaires.

Complément d'information

Remarques, éléments complémentaires

En lien avec l'annonce "A11144".

Démarche de l'acquéreur

Concernant cette acquisition, l'acquéreur est en recherche active

L'acquéreur est ouvert à

- Une reprise totale, le cédant quittant l'entreprise. 


