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Description générale

Description de l'activité recherchée

Agence de voyages spécialisée sur l'événementiel des entreprises recherche un partenaire commercial associé pour développer 
les activités sur le marché du M.I.C.E. (Meeting, Incentives, Conventions, Events).
Le gérant actuel a su développer des produits avec 80 clients récurrents et il souhaite développer en s'associant avec un 
professionnel du voyage.

Raison de l'acquisition

Le gérant, seul associé, a su développer sur 15 ans une activité de produits d'organisation d'événements uniques auprès de 100 
clients (sociétés et/ou organisations) avec des partenariats internationaux.
Il veut franchir un nouveau cap pour doubler les activités en s'associant avec un professionnel du tourisme d'affaires au profil 
commercial en capacité de proposer les produits à ses clients-partenaires.

Société recherchée

Taille de la structure recherchée

 

Localisation(s) souhaitée(s)

France, Belgique, Espagne, Italie

Infos sur l'acquéreur

Informations sur l'acquéreur

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

CA société 3 000 k€

Résultat Net 200 k€

Nb collaborateurs 3
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Description de l'activité de l'acquéreur

L'agence organise les manifestations, voyages, réunions consécutives aux choix des clients pour un événement particulier avec 
un thème (fil conducteur) pour réunion commerciale, anniversaire, lancement d'un produit, nouveau partenariat, team-building, 
salon ..etc.

Complément d'information

Remarques, éléments complémentaires

La compétence commerciale sur le secteur du voyage professionnel est impérative avec une capacité à développer les activités 
en véritable associé.
L'agence organise les manifestations, voyages, réunions consécutives aux choix des clients pour un événement particulier avec 
un thème (fil conducteur) pour réunion commerciale, anniversaire, lancement d'un produit, nouveau partenariat, team-building, 
salon ..etc.

Démarche de l'acquéreur

Concernant cette acquisition, l'acquéreur est en recherche active


