Portail d'affaires

Fiche d'identité de la société

Forme juridique
Ancienneté de la société

Localisation du siege

Résumé général de l'activité

La société travaille a I'export

Année de référence
Fonds propres

Dettes financiéres

Trésorerie nette

En k€/annee 2020 2021 2022 2023

Description générale

Annonce V48739 mise ajour le 03/04/2023

SAS
Plus de 10 ans

Seine et Marne

Eléments chiffrés

2022
521 k€
40 k€

90 k€

Distribution de produits bureautiques, informatiques et mobilier de bureau

Adhérent d'un réseau de plus de pres 300 distributeurs et conseils et a la centrale d'achat CARIP, la société distribue
principalement de la fourniture de bureau, du papier, des consommables informatiques et du mobilier de bureau.

Concernant le papier, elle est distributeur exclusif d'une marque reconnue de papier photo dans la région parisienne, voire autres
régions pour certains clients.

Forte de ses 26 années d'expérience, la société est leader dans la région et tres implantée dans les écoles, colleges et lycées.
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En k€/année 2020 2021 2022 2023
33 7 12 20

EBE

Rés. Exp. 70 64 68 70

Rés. Net 37 57 56 50

Salariés 9 9 9 9

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché
Vente aux professionnels uniqguement.
La société est leader dans la région mais grace a la logistique du réseau, elle peut livrer partout en France.

Son exclusivité de distribution sur une marque leader de papier lui permet également de gagner de nouveaux clients et de
conserver les anciens.

Concurrence
Un concurrent local.
Il'y a également les gros faiseurs mais ils sont moins agressifs qu'auparavant.

L'ancienneté de I'entreprise fait que ses clients sont fidéles de par ses relations privilégiées.

Points forts

- Son implantation dans la région.

- La fidélité de ses clients.

- Ses relations privilégiées avec ses clients.

- Sa force de vente.

- La multitude de produits proposés a ses clients.

- Son exclusivité.

- Son site.

- Sa gestion commerciale connectée au site internet. Plus de saisie a effectuer.
- Son espace de stockage.

- Le sérieux de ses livreurs.

Points faibles
- Ne pas avoir ses propres monteurs de mobilier de bureau.

- Ne pas avoir une personne dédiée aux réponses d'appel d'offres.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise



Type de cession envisagée
Raison principale de cession

Prix de cession

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché

Complément

Majoritaire
Départ a la retraite

900 k€

Personne physique ou morale

Pas de spécificité.



