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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SAS

Localisation Ile-de-France

Département Confidentiel

 

Description du sas à vendre

La société exerce le métier de la carrosserie industrielle.

Elle s'est spécialisée dans tous types de carrosserie, mais s'est cependant orientée vers les petites séries de qualité.

La diversité des réalisations est importante. Cela va de la benne jusqu'à 7T5, du plateau, du plateau ridelles et bâchés sur 
utilitaires et poids lourds jusqu'à la réparation sur tous types de carrosserie, au montage d'hayons élévateurs et de grues.

La répartition du CA : 10 % pour les travaux de maintenance et réparation, le solde par la fabrication de véhicules neufs.

Le véhicule du client est livré à la société en châssis cabine que ce soit un véhicule industriel ou utilitaire.

Chaque demande d'un client fait l'objet d'un devis réalisé par le dirigeant en fonction du prix d'achats des matières et équipements 
nécessaires, ainsi que d'un barème de montage en fonction du type de réalisation.

Les matériaux utilisés sont découpés, modelés, assemblés par rivetage ou soudure.

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2015 2016 2017 2018

CA 1 600

Marge brute

EBE

Rés. Exp. 150

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


En k€/année 2015 2016 2017 2018

Rés. Net

Salariés 10

 

Indications concernant les éléments chiffrés

La société a des fournisseurs / partenaires privilégiés au nombre d'une douzaine environ.

L'entreprise est membre de la Fédération Française de la Carrosserie.

Sur une année pleine, la société a une vingtaine de clients.
Le fichier client de l'entreprise recense 450 Comptes.

La démarche commerciale repose sur le dirigeant qui se concentre essentiellement sur le maintien de la clientèle existante. À 
ce jour, cela lui convient parfaitement dans son équilibre de vie. Un repreneur pourra envisager les choses un peu 
différemment. Les possibilités de croissance sont là (l'entreprise se refuse d'intervenir dans certains types de réalisations). 
D'après le cédant, le site peut accueillir en l'état le double de l'effectif actuel.

L'entreprise communique peu. Elle n'a pas de site Internet. Elle s'appuie essentiellement sur sa notoriété, la reconnaissance de 
ses compétences, de la qualité de son travail.

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

90 % du CA est réalisé sur la région parisienne.

Le profil de certains clients : 
- Concession poids lourd et véhicules utilitaires,
- Entreprise de transport,
- Industriel d'équipement de manutention,
- Espaces verts,
- BTP,
- Loueurs.
 

Concurrence

Le dirigeant a identifié une dizaine de concurrents directs.

Le plus petit est à proximité de la société. Il fait 1 M€ de CA environ.

Le deuxième fait environ 2 M€. Vient ensuite deux sociétés à 4 M€, une société à 8 M€, une autre à 8,5 M€, une autre à 10 M€, 
puis une à 27 et la dernière à 28 M€.
 

Points forts

- Une équipe qualifiée, compétente.

- Une clientèle récurrente, fidèle.

- Une entreprise toujours rentable.

- Un site de production de qualité avec une possibilité d'absorber de l'activité supplémentaire en région parisienne.

- Une rémunération dirigeant confortable.

- Des dividendes versés tous les ans.

- Une entreprise reconnue pour le sérieux de ses réalisations, qui peut se targuer d'une longue présence sur son marché.

- Une certification UTAC (renouvelée en 2018 pour 3 ans).



 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

200 k€


