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Réseau VDI d'équipements du foyer, marketing relationnel avec 270 conseillers

Annonce V53631 mise ajour le 14/04/2021

Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif Autre actif
Localisation Sud Est de la France
Région Confidentielle

Description du l'actif & vendre
Réseau VDI d'équipements du foyer avec 290 conseillers (dont plusieurs leaders), délocalisable.
E-boutique personnalisée pour chaque conseiller, réunions, catalogues, produits labellisés, ...

Activité démarrée avril mai 2019, en plein développement (France et DOM).

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession

En k€/année 2017 2018 2019 2020

Marge brute 50 50

EBE 40 50

Rés. Exp. 30 30

Rés. Net 30

Salariés 290 320

Indications concernant les éléments chiffrés

Les 290 conseillers mandataires sont indépendants.

Vente de parts / activité.


https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr

Cession majoritaire ou minoritaire / & définir.
Cession totale possible avec accompagnement possible sur une longue durée.

Valeur réseau 300 k€ + stock 5 a 600 k€ a définir.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Futur leader / 5000 conseillers sous 3 ans - stock produits trés important (600 k€), créneau unique.
Concurrence
Rare / possible sur certains produits moins performants.

Points forts
Concept unique et porteur, trés gros potentiel.

Produits 80% d'exclusifs, tarifs détail compétitifs et motivants , formule de VDI.

Points faibles

Manque de fonds propres - a développer (recrutement uniqguement).

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Non spécifié
p Cession d'actifs majoritaire ou minoritaire, en vue de
Complément .
développer.
Prix de cession 300 k€
Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale
Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 300 k€
dossier
Complément Dynamique, gestionnaire, éventuellement directeur

commercial / leader réseau, ...



