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Logiciel de paie
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Localisation du siége Paris

Résumé général de l'activité
Un logiciel de paie qui permet d'automatiser la production de la paie.
La solution regroupe :

- La production de la paie,
- La gestion des employés.

Eléments chiffrés

Année de référence 2019
Fonds propres 40 k€
Dettes financiéres 200 k€
Trésorerie nette 150 k€

En k€/année 2017 2018 2019 2020

CA 1000

Marge brute

EBE 0

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés 10
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Indications concernant les éléments chiffrés

Les informations sur le chiffre d'affaires et la rentabilité sont confidentielles a ce stade (elles seront communiquées contre la
signature d'un EDC - Engagement de Confidentialité).

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

La solution est destinée a toutes tailles d'entreprises et a tous les secteurs. A ce jour, elle compte plus de 100 clients,
principalement des Indépendants, des TPE et des PME, de secteurs variés.

Points forts

Un marché porteur (la plupart des solutions du marché, et celle des leaders, sont anciennes et "obsolétes") et une fenétre de tire
unique.

Un moteur de paie totalement disruptif en terme de conception et déja commercialisé.

Une intégration continue des évolutions : la société se charge de mettre a jour les données légales, plus besoin de mettre a jour le
logiciel par un consultant extérieur chaque début d'année ou a chaque changement de réglementation.

Une API ouverte :

- permet de connecter facilement la brique paye au Sl existant de I'entreprise,

- permet aux partenaires de proposer les meilleurs solutions du marché pour satisfaire leurs clients (stratégie « best of breed »),

- permet a I'écosystéme de créer des applications pour enrichir les fonctionnalités de base, comparateur de mutuelles, partenariat
croisé avec un des logiciels de gestion comptables, ...

Un chiffre d'affaires réalisé a 100% en mode SaaS.

Une stratégie de commercialisation unique (confidentiel a ce stade).

Un positionnement prix trés compétitif.

Infos sur la levée de fonds

A propos de l'augmentation de capital

Montant recherché 1 000 k€
Participation proposée au capital Minoritaire

La société recherche 1 M€ (minimum) pour financer

SiplEio €2 2 TEEIREIE CE Tt I'accélération du déploiement de la solution.

Profil de l'investisseur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale ou fonds d'investissement



