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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège France

Région Confidentielle

 

Résumé général de l'activité

Spécialisée dans les formations en génie mécanique (ingénierie et productique), la société développe et anime des formations de 
type parcours métier des effectifs de bureaux d'études et parcours métier des effectifs de bureaux méthodes d'industrialisation de 
pièces mécaniques usinées.

À la demande de ses clients, et en fonction de la spécificité des besoins des stagiaires, la société développe des formations de 
"type sur-mesure", et anime également des formations de "type catalogue".

Société datadokée.

En plus

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2017 2018 2019 2020

CA 150

Marge brute 150

EBE 30

Rés. Exp. 40

Rés. Net 35

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


En k€/année 2017 2018 2019 2020

Salariés 2

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Positionnement de "niche" sur besoin de formations récurrentes pluri-annuelles.

Formations dispensées dans les universités / campus des clients (Grands Comptes), ou sur les sites industriels (de la clientèle).
 

Concurrence

Limitée sur ce segment.
 

Points forts

Capacité de développement de formations très qualitatives.
 

Points faibles

L'activité commerciale est insuffisamment développée.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Indifferent

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Complément

Recherche en diversification d'activité.

Recherche d'augmentation de chiffre d'affaires (sur les 
clients premiums, activité récurrente).

Passage du statut de salarié à celui de repreneur.


