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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif Logiciel

Localisation Val de Marne

 

Description du logiciel à vendre

Activité de fleuriste.

Cession d'actifs : Logiciel, marque, logo, base clients et compte Instagram.

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2017 2018 2019 2020

CA 45 45

Marge brute -10 -10

EBE -65 -55

Rés. Exp. -75 -70

Rés. Net -75 -70

Salariés 2 0

 

Indications concernant les éléments chiffrés

L'activité a débuté fin 2017 sur une plateforme e-commerce très mal développée. Les multiples interventions de maintenance 
pendant deux ans ont totalement freiné la croissance et plombé les comptes.

Février 2020, migration du site sur une nouvelle solution e-commerce, croissance mensuelle d'environ 112% depuis.
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Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Moyenne gamme +.
 

Concurrence

Pure players.

Réseaux.
 

Points forts

Expert métier (fleuriste), 30 ans d'expertise.

Deux affaires en Retail depuis plus de 25 ans.
 

Points faibles

La gestion simultanée de deux activités Retail et e-commerce.

Mauvais choix sur l'outil et les partenaires pendant 2 ans et demi (solutionné depuis 1 an).

Environnement digital totalement étranger.

Apport en fonds propres depuis l'origine.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de ce Logiciel

Raison principale de cession Non spécifié

Complément

Malgré une croissance de + de 100% depuis la migration du 
site il y a 6 mois, appauvrissement des fonds propres. La 
phase d'amorçage étant achevée, une levée de fonds et un 
accompagnement est nécessaire pour structurer l'activité, 
embaucher et accélérer la croissance étant désormais en 
plein développement.

Prix de cession 80 k€

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

150 k€

Complément

Personne familiarisée au e-commerce et aux nombreuses 
dépenses liées à la notoriété, l'acquisition et la croissance.

Outre un apport en fonds propres, une levée de fonds est 
absolument nécessaire à ce stade du projet.


