Portail d'affaires

Désignation de l'actif

Type d'actif

Localisation

Description du sas a vendre

Distributeur de grandes marques de solutions d'impression numérique auprés d'une clientéle de PME, Industriels et

Administrations.

Annonce V61315 mise ajour le 18/11/2021

Description générale

SAS

Alpes Maritimes

Distributeur de solutions d'impression numérique BtoB

Deux divisions négoce (équipements et consommables) + deux divisions service (SAV, formation et service de sous-traitance).

Année de référence
Fonds propres
Dettes financieres

Trésorerie nette

Marge brute
EBE

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés

Eléments chiffrés

2020
145 k€
615 k€
20 k€

2019 2020 2021

En k€/année 2018

2600 2700 3 000
1100 950 1000
5 25 50

13 10 11



https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Implantation sur la deuxieme région économique de France + clientéle en région parisienne également.

Concurrence

Marché verticalisé : une dizaine de concurrents dans la France entiére.

Points forts

Possibilité de développement important.
Personnel motivé et compétent.

Trés beaux locaux et show-room.

Offre produits performante.

Outils marketings en place.

Bonne notoriété.

Forte clientéle fidélisée sur le long terme.
Marques reconnues.

Parc installé important.

Points faibles

Manque de capitaux propres et de financement moyen terme pour assurer le développement.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Départ a la retraite

Dirigeant proche de I'dge de la retraite.

Besoins de réorganisation financiére et d'un renforcement
des fonds propres pour assurer le développement.

Complément
Le prix annoncé correspond a la vente du fonds de
commerce :
> 600K€ pour les actifs incorporels.
+ 300KE pour les actifs corporels (Stock, Equipements, ...).
Prix de cession 600 k€

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale



Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 300 k€
dossier
Personne physique : Ancien cadre commercial ou financier
avec connaissance d'un marché technologique BtoB.
Complément

Personne morale : PME désireuse d'étendre sa clientéle et
son positionnement sur ce marché.



