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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SAS

Localisation Rhône-Alpes

Département Confidentiel

 

Description du sas à vendre

Cet acteur importe et distribue du matériel culinaire (extracteurs de jus, déshydrateurs, blenders, …), des accessoires de cuisine 
(balances, moulins à farine, …), des articles d'épicerie (germoirs et graines à germer) ainsi que de la littérature culinaire.

Ces produits sont vendus à des clients particuliers (~60% du CA - via son site web et des marketplaces) et à des distributeurs 
(~40%) qui eux-mêmes revendent ces produits à des clients particuliers.

Eléments chiffrés

Année de référence 2021

Fonds propres 1 700 k€

Dettes financières 0 k€

Trésorerie nette 300 k€

 
 

En k€/année 2019 2020 2021 2022

CA 4000 4500 4 000

Marge brute

EBE 440 540 550

Rés. Exp. 400 500 510

Rés. Net

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


En k€/année 2019 2020 2021 2022

Salariés 4 4 4

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Positionnement résolument haut de gamme, segment moins concurrentiel et mieux margé.
 

Concurrence

Quelques concurrents positionnés sur le segment haut de gamme.

Les enseignes historiques classiques (Darty, Boulanger, ...) ne sont pas de véritables concurrents frontaux, distribuant des 
produits d'entrée et milieu de gamme.
 

Points forts

- Positionnement historique sur le marché porteur de l'alimentation saine et naturelle.

- Statut affirmé et précurseur de « pure-player » de la distribution on-line.

- Positionnement résolument haut de gamme, segment moins concurrentiel et mieux margé.

- Qualité des relations avec les fournisseurs étrangers, dont plusieurs ont accordé à l'entreprise une exclusivité des livraisons en 
France.

- Proportion des ventes réalisées en direct, résultat d'une stratégie de référencement bien ajustée.

- Excellente réputation (notation Avis Vérifiés).

- Agilité et pragmatisme d'une structure à taille humaine.

- Profitabilité importante (marge d'EBITDA de 10%) et point mort très faible.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Complément

- Repreneur personne physique.

- Acteur "corporate" de la distribution spécialisée cherchant 
à consolider ses positions, à enrichir son offre, à intégrer un 
savoir-faire en e-commerce, ...


