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Fabrication de vérin hydraulique délocalisé

 

Annonce V64405 mise à jour le 02/09/2022

Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SARL

Localisation Nord Ouest de la France

Région Confidentielle

 

Description du sarl à vendre

Fabricant de vérins hydrauliques en Tunisie avec une clientèle française récurrente et très diversifiée.

Eléments chiffrés

Année de référence 2021

Fonds propres 20 k€

Dettes financières 0 k€

Trésorerie nette 10 k€

 
 

En k€/année 2019 2020 2021 2022

CA 765 610 735 860

Marge brute 135 -10 55 120

EBE 135 -10 55 120

Rés. Exp. 130 -15 45 110

Rés. Net 130 -15 45 110

Salariés 30 32 35 35

 

Indications concernant les éléments chiffrés

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


Chiffres consolidés en k€ entre la société en France et la société de fabrication en Tunisie.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Créée en 2005, la société tunisienne fabrique des vérins hydrauliques pour des clients industriels français, des constructeurs de 
machines dans des secteurs variés.

Elle possède le statut offshore et a hérité du parc machines et du transfert de savoir-faire vérin de la société en France qui n'a plus 
d'activité propre.
 

Concurrence

Une dizaine de fabricants de vérins hydrauliques en France.
 

Points forts

Le portefeuille de clients est récurrent et très stable, les produits fabriqués sont vendus depuis de nombreuses années.

Production et gestion délocalisées dans un pays low-cost.

Gestion informatique intégrée depuis la production jusqu'à la vente.
 

Points faibles

Manque d'actions commerciales, besoin d'un technico commercial pour développer de nouveaux clients utilisant des fonctions 
hydrauliques de puissance
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession 500 k€

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

150 k€

Complément

Un technico-commercial.

Un profil commercial qui développe des relations de long 
terme avec des industriels.


