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Tuyauterie et chaudronnerie industrielle

Annonce V64663 mise ajour le 20/09/2023

Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SARL
Localisation Alsace
Département Confidentiel

Description du sarl a vendre
Conception, fabrication et installation de produits chaudronnés, mécano-soudés et de tuyauterie a destination de clients industriels.
Fabrication de systémes de charpente et passerelles sur mesure a destination des grands comptes.

Opération de manutention : démontage, remontage et balisage des espaces de travail sur site.

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession

En k€/année 2019 2020 2021 2022

2100 1500 1900

Marge brute

EBE 250 300 375

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés 9

Positionnement concurrence



https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr

Positionnement par rapport au marché

Clientele historique de grands comptes.

Clientéle régionale (zone de chalandise ? 50 Km autour du siege).
Secteurs d'activité : porteurs des clients (agroalimentaire, énergie, chimie, ...).
Grands comptes de l'industrie agroalimentaire (70% de la clientéle).
Ancienneté moyenne de la relation avec les principaux clients : > 20 ans.
Points forts

Personnel fidéle et expérimenté — personnes clés.

Absence de dépendance clients / fournisseurs.

Rénovation récente des locaux.

Situation géographique du siége.

Structure financiére saine, sans endettement.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant
Complément Reconversion professionnelle du dirigeant.
Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 300 k€
dossier

Repreneur particulier ayant un profil technique industriel et

disposant d'un apport personnel supérieur a 300 k€.
Complément

Groupe industriel souhaitant réaliser une croissance

externe.



