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Distribution d'un produit innovant répondant à l'alopécie
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans

Localisation du siège Hauts de Seine

 

Résumé général de l'activité

L'invention et la validation du produit médical a mis 4 ans d'étude.

La société est au commencement de son développement avec ce produit.

Les résultats montrent que le produit est en demande auprès des patientes concernées.

Produit sous LLPR octobre 2020 (avec prise en charge total, sans reste à charge) avec l'avantage de le proposer en vente sans 
remboursement et sans prescription médical.

Distribution dans les pharmacies, chez les distributeurs orthopédie ou dans les boutiques spécialisées dans l'oncologie.

En plus

La société possède un ou plusieurs brevets

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

Eléments chiffrés

Année de référence 2021

Fonds propres 100 k€

Dettes financières 0 k€

Trésorerie nette 20 k€

 
 

En k€/année 2019 2020 2021 2022

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


CA 1 1

Marge brute

EBE 1 1

Rés. Exp. 1

Rés. Net 1

Salariés 1 1

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Produit unique qui apporte : 
- un confort de vie durant les traitements de chimiothérapie,
- de conserver la gestuelle,
- d'éviter toute allergie,
- de conserver son image.

Produit en nom de marque qui se vend soit sous un code LLPR soit sans remboursement en France.

Produit qui touche 60000 personnes par an uniquement en France et qui demande à être développer aussi sur l'international.

Produit qui n'existe pas sur l'international malgré le besoin.
 

Concurrence

Concurrence indirecte, car les produits existants ne répondent qu'à 5% des 60000 personnes concernées.
 

Points forts

Produit Français (fabriqué dans le 42).

Circuit cours.

Réactivité en fabrication.

Produit OEKO-TEX.
 

Points faibles

Groupe commercial.

Apport de trésorerie.

Force en communication.
 

Infos sur la levée de fonds

A propos de l'augmentation de capital

Montant recherché 500 k€

Participation proposée au capital Minoritaire



Explication de la recherche de fonds

La levée de fonds va permettre (pour la France) de mettre 
en place une équipe de commerciaux, de mettre une équipe 
de représentant auprès des oncologues, d'installer une 
campagne de communication, de développer la vente par 
internet, de pouvoir financer l'approvisionnement produits, et 
dans un deuxième temps, commencer à démarcher sur 
l'international.

 

Profil de l'investisseur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale ou fonds d'investissement

Complément

Cette innovation a besoin d'un développement à grande 
échelle pour la faire connaitre du plus grand nombre.

Le soutien d'un investisseur permettrait à de nombreuses 
patientes de bénéficier sans difficulté des produits.

Le dirigeant est ouvert à toute proposition ou transaction 
pour développer ce produit et rendre la vie plus confortable 
à toutes les patientes en alopécie.

Le produit est destiné à toutes les femmes qui sont 
aujourd'hui sans cheveux pour qui mode et féminité restent 
des éléments essentiels.


