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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Provence-Alpes-Côte d'Azur

Département Confidentiel

 

Résumé général de l'activité

La société cible est experte en achat et gestion de sous-traitance industrielle liée à la métallurgie, tôlerie, usinage, chaudronnerie, 
mécano-soudure, poinçonnage, découpage-emboutissage, …

Elle accompagne des grands groupes industriels français de 1er standing et intervient sur des projets industriels d'avenir à forte 
valeur ajoutée technique avec des produits d'équipements pour le secteur naval, aéronautique, agro-alimentaire, en fibre de verre 
pour la téléphonie, et divers produits classiques de garde-corps, passerelles, châssis mécano-soudés, …

Organisée en mode 'projets', elle accompagne ses clients depuis le démarrage de leur projet jusqu'à la livraison des pièces ou 
équipements fabriqués, en leur apportant : 
- une réflexion technique aux projets et à l'optimisation des coûts de fabrication,
- une recherche externalisée de fournisseurs ou sous-traitants,
- un suivi externalisé de la fabrication et du contrôle qualité.

La cible travaille avec un noyau dur de clients industriels de premier ordre, récurrents et fidélisés depuis plusieurs années, passant 
régulièrement des commandes.

La cible exploite un réseau de partenaires sous-traitants de qualité, testés, approuvés, localisés hors de France mais dans divers 
pays européens proches pour un suivi et une réactivité optimums.

Au travers de ses partenaires sous-traitants, la cible bénéficie d'une capacité de production aussi large que profonde (fraisage, 
tournage, usinage, traitement de surface, contrôle qualité, …) en étant capable de travailler des produits de petite, moyenne et 
grande série ainsi que des matières diverses (inox brut ou poli, tous types d'aciers peints, laqués ou galvanisés).

En plus

La société travaille à l'export

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2019 2020 2021 2022

CA 2 000

Marge brute

EBE 200

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés 2

 

Positionnement concurrence

Points forts

Fondations historiques solides bâties durant 10 ans ayant permis à la cible de s'être imposée parmi les acteurs significatifs dans 
son domaine.

Offre de prestations dans de nombreux domaines industriels à destination d'une clientèle industrielle tout aussi variée que 
porteuse de multiples projets.

Récurrence sur plusieurs années tant de la clientèle que des projets industriels qui se réalisent sur plusieurs années et qui 
génèrent des commandes régulières.

Qualité du réseau de partenaire sous-traitants sélectionnés, fidélisés, testés et approuvés dans le temps.

Relations fortes de partenariat entre la société, ses clients et ses partenaires sous-traitants, centrées sur la fiabilité, la qualité, le 
service rendu, le respect des engagements et la compétitivité des prix.

Notoriété, ancienneté et références clients de plus de 10 ans qui permettent à la cible de s'autodévelopper chaque année.

Flexibilité et rentabilité globale de la structure incluant un niveau de vie très confortable dont bénéficie le couple dirigeants (cumul 
entre leur rémunération, leurs frais kilométriques et divers frais en nature).
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché



Profil recherché

Personne physique ou morale

Complément

Acquéreur société ou individuel, du métier de l'industrie et 
des achats industriels internationaux ou de la gestion de 
projets, intéressé pour accompagner et accélérer le 
développement du groupe à partir de son assise actuelle et 
y dégager des synergies.


