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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans

Localisation du siège Essonne

 

Résumé général de l'activité

Entreprise qui contribue au maintien à domicile des seniors ou des personnes à mobilité
réduite, grâce à son expertise dans les travaux d'adaptation de leur logement.

La société a enregistré une belle augmentation de son chiffre d'affaires, portée par un marché en pleine croissance (vieillissement 
de la population, mauvaise réputation des EHPAD, prochaine mise en place de Ma Prime Adapt').

Évènement exceptionnel (hors Covid) en 2021 impactant les éléments chiffrés.

Toutes les dettes (hors PGE de 43 k€) seront remboursées par le cédant.

Eléments chiffrés

Année de référence 2022

Fonds propres -25 k€

Dettes financières 155 k€

Trésorerie nette 5 k€

 
 

En k€/année 2020 2021 2022 2023

CA 265 335 450 490

Marge brute 80 125 200

EBE 10 -15 80

Rés. Exp. -10 -50 30
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En k€/année 2020 2021 2022 2023

Rés. Net -10 -50 30

Salariés 2 3 2 2

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Visibilité sur le pipe / prévisionnel : Sur 18 mois roulants, l'entreprise a actuellement 87 devis subventionnés envoyés aux 
clients et non réalisés.

Environ 15% (estimation basse) seront transformés pour un montant de 122 k€.

Sur 12 mois roulants, l'entreprise a 59 devis autofinancés envoyé aux clients et non réalisés. Environ 15% (estimation basse) 
seront transformés pour un montant de 77 k€.

Les honoraires sont à la charge de l'acquéreur.
 

Positionnement concurrence

Points forts

Domaine d'activité porteur : L'entreprise se développe sur un marché en pleine croissance.

Progression du CA : Le chiffre d'affaires a fortement évolué depuis 3 ans (+25% en 2020-2021, +36% en 2021-2022, +10% prévu 
à fin 2023).

Récurrence des clients : 10% des clients sont récurrents.
 

Points faibles

Le développement commercial est fait uniquement par les associés. Prévoir l'embauche d'un commercial pour développer la 
clientèle.

Beaucoup de dossiers sont partiellement financés par les aides/subventions publiques.

Un devis émis aujourd'hui donnera une commande dans 12 mois à 18 mois. Cela demande de maintenir le contact avec les 
clients.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Complément
La cession des parts est due au départ à la retraite du 
cédant. Ce dernier est ouvert à une reprise du fonds de 
commerce.

Prix de cession 329 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale



Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

98 k€

Complément

Repreneur convaincu de la nécessité de contribuer au 
maintien des seniors et PMR à leur domicile.

Entreprise de vente de matériel médical désireuse de faire 
de la croissance externe.


