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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL

Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans

Localisation du siège Rhône-Alpes

Département Confidentiel

 

Résumé général de l'activité

Master franchise développant en France un réseau de consultants indépendants autour d'une verticale dans le conseil BtoB.

Le réseau compte aujourd'hui environ 85 consultants.

Le réseau se développe sur un modèle d'abonnement avec des frais mensuels payés par les membres permettant un 
développement sécurisé et très lisible.

Le réseau traite chaque année plusieurs centaines de missions pour des PMEs et des groupes nationaux ou européens. Le 
réseau double de taille tous les ans depuis 3 ans.

La force du réseau est de sécuriser ses revenus via le paiement d'un abonnement mensuel par tous les consultants présents au 
sein du réseau.

En plus

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

Eléments chiffrés

Année de référence 2021

Fonds propres 100 k€

Dettes financières 300 k€

Trésorerie nette 550 k€
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En k€/année 2019 2020 2021 2022

CA 1 100

Marge brute

EBE 20

Rés. Exp. 10

Rés. Net 10

Salariés 9

 

Indications concernant les éléments chiffrés

9 personnes au siège animent le réseau de franchisés partout en France : recrutement, formation, communication, etc.
 

Positionnement concurrence

Points forts

L'entreprise bénéficie de la croissance du marché des indépendants en France. Chaque jour, de nombreux Français souhaitent 
basculer vers ce modèle pour exercer leur activité.

Leader sur son modèle de développement, le cabinet bénéficie d'une excellente réputation portée par son statut de pionnier.

Le cabinet a un chiffre d'affaires sécurisé via un abonnement mensuel fixe des consultants du réseau.

L'équipe en place est formée et fidèle, et le modèle d'acquisition des nouveaux consultants est très opérationnel.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale


