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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SARL

Localisation Ille et Vilaine

 

Description du sarl à vendre

L'activité de la société est positionnée sur la conception, réalisation et intégration d'équipements métalliques.

Elle maîtrise en ce sens des savoir-faire tels que la chaudronnerie, la tôlerie, la mécano soudure, la peinture, le montage et 
l'assemblage.

Elle possède de nombreux atouts tels qu'un bureau méthodes et industrialisation qualifié, un portefeuille clients fidèles et un 
positionnement attractif sur un marché porteur.

Les 3 couples produits/marchés principaux sur lesquels se positionne l'entreprise sont : 
- La sous-traitance en mécano soudure à destination d'une clientèle d'équipementiers industriels.
- La réalisation d'ouvrages mécaniques pour le bâtiment et la maintenance industrielle.
- La fabrication d'outillages de manutention pour les industries.

Eléments chiffrés

Année de référence 2022

Fonds propres 430 k€

Dettes financières 750 k€

Trésorerie nette 200 k€

 
 

En k€/année 2020 2021 2022 2023

CA 1900 2950 2 650 3 200

Marge brute 1 300 2 000 1 700 2 000

EBE - 100 150 100 200

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


En k€/année 2020 2021 2022 2023

Rés. Exp. - 125 80 10 100

Rés. Net 70 80 10 100

Salariés 27 34 30 30

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Le CA de l'année 2021 a été davantage valorisé grâce à une production exceptionnelle de masques sanitaires (environ 300 k€).

Opportunité de racheter également le bâtiment industriel de l'entreprise.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Développement commercial engagé depuis plus de 3 ans qui permet de faire progresser le CA de 2 M€ / an à 3 M€ en 2023.

Renouvellement du portefeuille de clientèle.

Réserve capacitaire tout en ne travaillant qu'en 1x8.

Capacité à attirer du personnel.

La clientèle est exclusivement BtoB.

L'essentiel de la clientèle est composée de sociétés industrielles avec qui la société cherche à entretenir des relations 
personnalisées.
 

Concurrence

La concurrence se situe essentiellement dans le Grand Ouest et comporte des sociétés familiales similaires.
 

Points forts

Compétences techniques fortes de la conception à la mise en œuvre.

Fidélité du personnel et turnover limité - Bon climat social.

Savoir faire multiples mécanique, tôlerie, serrurerie, charpente, peinture et installation sur site.

Une rentabilité en voie significative d'optimisation.

Une excellente réactivité et un sens du service client dans l'ADN de l'entreprise.

Respect des délais.

Les réalisations industrielles sont accomplies avec une organisation orientée client afin de répondre à des attentes de sur mesure, 
de projets complexes et clés en main avec un haut degré de satisfaction client, grâce à : 
- une organisation avec des chargés d'affaires autonomes en capacité d'accompagner le client, de la commande à la livraison et 
d'être force de propositions.
- un outil et des compétences industrielles en France.
 

Points faibles

Difficulté à appréhender les risques sur certains projets qui se révèlent non rentables au final.

Collaboration avec les ingénieries intégrateurs qui sont trop peu contributeurs de marge.

Difficulté à facturer les prestations intellectuelles (études, suivi, qualité, …).



 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession 800 k€

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

300 k€

Complément

Professionnel de l'industrie, avec une bonne connaissance 
de la transformation des métaux.

Manageur aguerri.

Développeur commercial.


