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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Haute-Savoie

 

Résumé général de l'activité

Vente de salles de bains préfabriquées.
B2C et B2B
Particuliers, hôtels, établissements de santé, résidence d'étudiants, logements saisonniers, sociaux, résidences hôtelières et de 
vacances,...
Plombiers, entreprises du bâtiment,...

En plus

La société possède un ou plusieurs brevets

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2021 2022 2023 2024

CA 750 802

Marge brute 350 262

EBE 150 65

Rés. Exp. 160 75

Rés. Net 140 72

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
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En k€/année 2021 2022 2023 2024

Salariés 2 2

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Acomptes perçus en 2022. d'où un équilibre des bilans 2022 et 2023 à un résultat pondéré de 100 K€ annuel. Marge constante 
entre 30 et 35%.
1 gérant commercial en départ à la retraite + 1 secrétaire (18h/semaine).
Pas de stock. Pas d'emprunt. Pas de machine ou d'immobilier.
2 bureaux à garder, ou pas, vers Annecy. Location libre de sortie de bail.
Facilement délocalisable possible aussi car marché sur la France entière sans nécessité d'être basé en Haute Savoie. Ventes 
principalement à distance.

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Leader sur marché de niche.
 

Concurrence

Salle de bain traditionnelle réalisée par 7 corps d'état VS nos salles de bain préfabriquées installées dans la journée.
 

Points forts

Secteur de niche.

Notoriété depuis 30 ans.

Avec plus de 1200 clients.

12 à 15 000 salles de bains livrées.

Renouvellement à prévoir.

Pas de stock, pas d’emprunts.

1 secrétaire à mi-temps.

Accompagnement du repreneur par le cédant, le temps nécessaire.
 

Points faibles

Départ retraite. 
Forte possibilité de doubler ou tripler le CA par nouvelle équipe. 
Actions commerciales à remettre en place ainsi que possibilité pose et SAV en plus à développer.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession 800 k€



L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Complément
Fibre commerciale.
Aucune connaissance technique requise.


