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Conception, fabrication et installation de projets électriques
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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SAS

Localisation Bouches du Rhéne

Description du sas a vendre

Génie électrique. Etude et conception en atelier puis réalisation, installation, suivi et maintenance d'installations électriques
courant fort (haute tension jusqu'a trés basse tension) et courant faible (multimédia, domotique, ...).

Quialification IRVE pour installer des bornes de recharges électriques pour véhicules.

Tableautier : Bureau d'études intégré pour des projets sur-mesure, imaginés et étudiés en collaboration et en cohérences avec les
besoins des clients.

Le bureau d'études produit a 100% pour le groupe.

Eléments chiffrés

Année de référence 2022

Fonds propres 760 k€
Dettes financiéres 185 k€
Trésorerie nette 380 k€

En k€/année

2020 2021 2022 2023

CA 2560 4090 4350
Marge brute 1745 2540 2 650
EBE 285 510 560
Rés. Exp. 260 530 460
Rés. Net 210 415 430
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En k€/année 2020 2021 2022 2023

Indications concernant les éléments chiffrés

Pas de consolidé édité en 2021 mais les comptes de chaque société sont bien présents.
Les données chiffrées 2023 incluent les retraitements.

En attente du consolidé 2023.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Périmetre d'action : Quart Sud-Est / région PACA.

3 typologies de projets :

- Transition énergétique 3% du CA fait via le Bureau d'études (Réduire le gaspillage énergétique, développement des énergies
renouvelables, ...).

- Tertiaire 80% du CA; Plutdt les gros ouvrages (locaux commerciaux toutes tailles, tous lieux accueillant du public : Cinéma,
hétels, restaurants, salles de spectacles../ tout I'aéroport de Nice).

- Industriel petits ouvrages : 20% du CA (Tous secteurs, toutes industries, locaux, entrep6ts, usines, sites, ...).

Le groupe tend a augmenter, de plus en plus, la part industrielle des affaires qu'il réalise.

Concurrence

Demande client trés forte : Le groupe est obligé de refuser des chantiers par manque de personnel.

Secteur d'activité qui présente des barrieres a I'entrée : compétences techniques, qualification, ...

Points forts

- Bureau d'études intégré pour des projets sur-mesure, imaginés et étudiés en collaboration et en cohérence avec les besoins des
clients. Gain d'autonomie apprécié par les clients.

- Qualification Qualifelec : INSTALLATIONS ELECTRIQUES MOYEN GROS TERTIAIRE INDUSTRIE (MGTI) / Classification 2.

- Qualification IRVE : Infrastructures de Recharge des véhicules Electriques Formation Niveau 2.

- CA gagné en quasi totalité par réponses a des appels d'offres. Le groupe estime répondre a 15 % maximum des sollicitations par
manque de personnel.

- Marché des bornes de recharges électriques en trés forte croissance.

- Nouveaux locaux depuis 2023.
- Marché nigois en trés forte augmentation.

Points faibles

- Pas d'effort effectué sur la sélection des dossiers pour optimiser les marges.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

Profil d'acheteur recherché



Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

dossier 500 k€

Profil commercial.

Complément
Volonté de faire progresser le CA et surtout les marges.



