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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL

Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans

Localisation du siège Nord

 

Résumé général de l'activité

Société de distribution de vélos musculaires et à assistance électrique sous franchise.

Eléments chiffrés

Année de référence 2022

Fonds propres 55 k€

Dettes financières 225 k€

Trésorerie nette 15 k€

 
 

En k€/année 2020 2021 2022 2023

CA 900 1100 1 200 1 420

Marge brute 235 265 255 290

EBE 45 65 55 140

Rés. Exp. 35 60 50 135

Rés. Net 30 40 35 135

Salariés 2 2 2 2

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Affaire vendue avec 2 salariés.

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


Rentabilité (retraitée des fees) de 100 k€ en 2022.

Le prix indiqué est HAI à la charge de l'acquéreur. 

Honoraires 22 800 euros TTC (19 000 HT). Prix hors honoraires : 380 000 euros.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

En 2022, près de 2,6 millions de vélos neufs ont été vendus en France, ce qui représente 43% des moyens de transport 
individuels vendus. Ce qui place le vélo largement en tête devant les trottinettes (26,5%) et les voitures (26%).

Sous franchise d'une très grande marque de vélos haut de gamme.
 

Points forts

Activité sur un marché porteur.

Salariés actuellement stables.
 

Points faibles

Le marché du VAE subit actuellement un tassement.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession 402 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

130 k€

Complément
Convient aussi bien à un investisseur qu'à un passionné du 
secteur.


