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Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif Autre actif

Localisation Meurthe et Moselle

 

Description du l'actif à vendre

Sources de logiciels.

Quatre logiciels à vendre à l'unité : 
- Une solution SaaS de valorisation vénale de bien immobilier avec facturation et espace collaboratif complet (webmail, agenda, 
stockage de données, office online, etc).

- Une solution SaaS sous Synfony de gestion d'entreprise avec 8 modules allant de la gestion client, stock, achat, formation, rh, 
suivi d'affaire devis commande facture + branche BTP ou PME.

- Une solution SAAS espace collaboratif complet (webmail, agenda, stockage de données, office online etc).

- Un logiciel de gestion simple de devis, facture, article ou ouvrage, idéal pour les centres d'affaires ou partenariat avec les 
cabinets comptables.

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année n-2 n-1 n n+1

CA

Marge brute 100

EBE

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés
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https://opportunites-industrielles.uimm.fr


 

Indications concernant les éléments chiffrés

Cession des droits.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Un progiciel pour les artisans du bâtiment, indépendant ou petite entreprise.

Un progiciel de gestion complet pour les entreprises du bâtiment avec gestion du personnel, gestion des achats des stocks 
déboursés article ouvrage devis facture situation, etc.

Un logiciel collaboratif complet office online messagerie / chat / archivage /valorisation vénale immobilière.

Développement 100 % sur mesure pour les clients.
 

Points forts

Logiciel sur mesure source à disposition.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession 60 k€

 

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Complément
Passionné par le logiciel et qui aime vendre des solutions 
sur mesure (plus de gain à la clé et surtout un client 
satisfait).


