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Location longue durée de deux roues et véhicules légers a 4 roues

Annonce V77053 mise a jour le 14/06/2024

Description générale

Désignation de l'actif

Type d'actif SAS
Localisation Nord de la France
Région Confidentielle

Description du sas a vendre
Un groupe spécialisé dans la location longue durée de deux roues et véhicules légers a 4 roues (véhicules sans permis).

Le groupe propose une offre différenciante qui permet a |'utilisateur de payer en fonction de l'usage, offrant flexibilité (possibilité
d'ajuster le loyer en cours de contrat) et meilleur rapport qualité prix.

L'ensemble de la flotte de véhicules, qu'il s'agisse de motos, scooters ou vélos, fait I'objet d'un suivi rigoureux pour faciliter la
revente a la fin du contrat.

Le groupe propose une offre de location ou tous les services sont compris :
- Assurance vol/casse et assistance.

- Révision et réparation sur le lieu de travail.

- Vente directe ou reprise des véhicules a la fin des contrats.

Le groupe est scindé en deux filiales qui s'adressent a deux typologies de clientele différentes :

- Filiale BtoB (CA 2022 : 1,6 M£) propose des solutions de location longue durée de motos et scooters a destination des
professionnels sur 'ensemble du territoire francais.

- Filiale BtoBtoC (CA 2023 : 500 k€) offre un service de LLD de vélos électriques haut de gamme, pour les professionnels et les
particuliers dans les grandes villes frangaises.

La durée moyenne d'un contrat varie entre 24 mois (Filiale BtoBtoC) et 32 mois (Filiale BtoB).

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession

En k€/année 2020 2021 2022 2023

CA 2100

Marge brute

EBE 200
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Rés. Net

:

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

La clientéle adressée par le groupe est a la fois BtoB (PME et grands comptes) et BtoBtoC (magasins, fabricant et DRH qui jouent
le rdle de prescripteur).

Points forts

Le groupe possede de bons fondamentaux financiers avec un business model générant des revenus récurrents grace a un
portefeuille de contrats d'une durée moyenne supérieure a 2 ans.

Une clientele diversifiée : grandes entreprises, PME/TPE, professions libérales et salariés des entreprises.
Acteur majeur de la location longue durée, avec plus de 800 véhicules disponibles.

Excellente notoriété depuis plus de 15 ans et grande confiance de la part de ses clients concrétisée par des contrats renouvelés
depuis plus de 10 ans.

Le groupe a développé un progiciel qui permet de couvrir toutes les fonctionnalités de la gestion LLD (prix des loyers, valeur
résiduelle, contrats, entretien véhicules, etc).

Equipe de 8 collaborateurs autonomes et fiables.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette actif

Raison principale de cession Adossement industriel

Les dirigeants désirent s'adosser a un Groupe industriel ou
bancaire déja établit dans le domaine, afin de poursuivre le
développement de I'activité.

Une personne morale ayant une activité similaire ou
complémentaire et qui souhaite élargir son offre en intégrant

. une activité de location longue durée.
Complément

Les dirigeants proposent de mettre a disposition du
repreneur leur expertise et leur savoir-faire.

Une personne morale ou physique avec une capacité de

financement démontrable. Les offres sans clause de
financement seront étudiées en priorité.

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

Profil d'acheteur recherché

Profil recherché Personne morale ou fonds d'investissement



