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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Ile-de-France

Département Confidentiel

 

Résumé général de l'activité

Spécialisée dans les services de digitalisation et de dématérialisation pour PME, ETI et grands comptes.

Cette société offre une gamme complète de solutions sur mesure pour accompagner les entreprises dans leur transformation 
digitale.

Eléments chiffrés

Année de référence 2023

Fonds propres 240 k€

Dettes financières 5 k€

Trésorerie nette 200 k€

 
 

En k€/année 2021 2022 2023 2024

CA 750 1000 1 500

Marge brute

EBE 50 75 100

Rés. Exp.

Rés. Net 35 55 75

https://opportunites-industrielles.uimm.fr
https://opportunites-industrielles.uimm.fr


En k€/année 2021 2022 2023 2024

Salariés 2 3 4

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Des solutions cloud innovantes, axées sur la collaboration et la dématérialisation, pour les PME, ETI et grands comptes.

Un positionnement unique basé sur des services sur mesure, optimisant la productivité et la mobilité des équipes via des 
plateformes sécurisées et évolutives.

En facilitant la communication, le partage documentaire et la gestion de projet en temps réel, ces solutions répondent aux besoins 
croissants de flexibilité et de performance dans un environnement digital en constante évolution.
 

Concurrence

La concurrence dans le domaine des solutions cloud de collaboration et de dématérialisation est composée de grands éditeurs 
généralistes et de solutions plus spécialisées.

Les grandes entreprises offrent des produits complets mais souvent moins flexibles, tandis que des acteurs de niche proposent 
des solutions mieux adaptées aux besoins spécifiques des PME et ETI.

Pour se démarquer, l'accent est mis sur la personnalisation, la simplicité d'utilisation et un bon support client.
 

Points forts

Expertise reconnue dans le secteur avec un portefeuille client solide et diversifié.

Solutions cloud robustes et sécurisées, à la pointe de la technologie.

Équipe de professionnels expérimentés et orientés vers l'innovation.
 

Points faibles

Développement commercial.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale



Complément

Une personne morale dans le secteur IT à la recherche 
d'une société avec une expertise dans les solutions 
collaboratives.

Une personne physique avec une expérience de dirigeant 
dans le secteur IT à la recherche d'un beau projet de 
développement.


