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Groupe leader régional de vente et location de matériel médical

Annonce V81850 mise ajour le 04/02/2025

Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS
Ancienneté de la société Plus de 10 ans
Localisation du siege Aquitaine
Département Confidentiel

Résumé genéral de l'activité
Groupe leader régional, spécialisé dans la vente et la location de matériel médical via 4 magasins stratégiquement implantés.

S'appuyant sur une équipe expérimentée et polyvalente, le groupe couvre I'ensemble des aspects du métier : Commercial, conseil
technique, suivi administratif, logistique et installation d'équipements médicaux.

En plus

La société posséde une ou plusieurs marques déposées a I'INPI

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession

En k€/année 2022 2023 2024 2025

5500

Marge brute

EBE 545

Rés. Exp.

Rés. Net

Salariés 30
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Indications concernant les éléments chiffrés

Le cédant propose un accompagnement sur mesure pour assurer une transmission réussie.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Clientéle diversifiée (particuliers, professionnels de santé, institutions).

Points forts

implantation territoriale.

Equipe structurée et solide.

Forte notoriété.

Partenariat avec un groupement d'achats offrant des conditions tarifaires avantageuses.

Avec un chiffre d'affaires estimé & 5,5 M€ en 2024 et un EBE retraité de 545 k€, |'entreprise affiche une rentabilité solide et un fort
potentiel de croissance (digitalisation, expansion géographique).

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire
Raison principale de cession Départ a la retraite
Prix de cession 3 550 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 900 k€
dossier

- Un manager expérimenté avec une sensibilité pour le
secteur de la santé, souhaitant piloter une entreprise
structurée et rentable.

- Un professionnel du métier (distributeur, prestataire de
services médicaux...) cherchant a acquérir une structure
Complément bien établie.

- Un acteur en croissance externe, souhaitant renforcer son
maillage territorial et bénéficier d’'une base clients fidele.

- Un entrepreneur dynamique, prét a exploiter le potentiel de
développement (digitalisation, expansion géographique).



